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Tema: Apertura de la carrera de Educacion Comercial en los cursos regulares.
Sub-Tema: Estudio sobre la demanda de la apertura de la carrera Educacién

Comercial en cursos regulares de la Facultad de Educacion e Idiomas en la

Universidad Nacional Autobnoma de Nicaragua, UNAN-Managua para el afio 2012.
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RESUMEN

En este trabajo de investigacion de tipo exploratorio, se presenta una valoracion
cualitativa y cuantitativa sobre la demanda que tendria en cursos regulares, la
carrera de Educacion Comercial que ofrece actualmente la Facultad de Educacién

e ldiomas en cursos de profesionalizacion.

Las fuentes de informacion fueron estudiantes de Educacion Media y Centros
Técnicos Comerciales, graduados de la carrera de Educacién Comercial,
Docentes, Directores, Empleadores, y Autoridades que administran el curriculo de
esta carrera. Se disefiaron diferentes instrumentos para la recoleccion de los

datos, tales como: entrevistas y encuestas.

El andlisis cuantitativo de frecuencias y cruce de variables se realizo utilizando el
software estadistico SPSS 17 (Statistical Package for the Social Sciences), para el
estudio cualitativo usamos triangulacion de la informacion. Los resultados
obtenidos nos dan una evidencia de la necesidad que tiene la sociedad de contar
con profesionales competentes en esta area de conocimiento, lo cual se traduce

en la demanda de abrir la carrera de Educacion Comercial en cursos regulares.

Palabras Claves: Demanda, Oferta, Analisis, Educacion Comercial.
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INTRODUCCION

Tras el Decreto constitutivo del Seminario Conciliar de San Ramon emitido en
1812, finalmente se hace realidad la apertura oficial de la primera universidad de
Nicaragua en 1816. Esta pasa a ser Universidad Nacional en 1947 y el 17 de
marzo de 1958 se constituye como Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua
(UNAN). En 1982, la Junta de Gobierno de Reconstrucciéon Nacional (JGRN)
decretd separar el nicleo de Managua de la sede central en la ciudad de Ledn,

naciendo asi, la Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua UNAN-Managua.

El triunfo de la Revolucién Popular Sandinista el 19 de julio de 1979, generd
importantes transformaciones en el campo econdémico, social y cultural del pais.
Las universidades nicaragiienses no estuvieron ajenas a tales cambios, pues el
gobierno revolucionario estuvo consciente de la importancia que la Educacion
Superior tenia para el desarrollo del pais, por tanto apoyaron totalmente la
masificacion de la educacién publica. Esta situacién cambié radicalmente con un
nuevo marco juridico derivado de la aprobacion de la Ley de Autonomia de las
Instituciones de Educacion Superior, Ley N° 89, del 5 de abril de 1990. El Estado
dej6 de intervenir en el quehacer de las universidades al otorgarle amplias
facultades para organizarse y para desempefar sus funciones. La ley aseguré el
financiamiento estatal para las instituciones existentes a la fecha de su
aprobacion. Como instancia de coordinacion y asesoria se cred el Consejo
Nacional de Universidades (CNU), con facultades para acreditar a todas las
universidades privadas que soliciten su incorporacion al sistema de Educacién

Superior a nivel nacional.

La autonomia con que cuentan las universidades publicas, permite a la
Universidad Nacional Auténoma de Nicaragua UNAN-Managua, constituirse en
diferentes centros de investigacion y facultades. Entre ellas tenemos a la Facultad
de Educacioén e Idiomas que es la principal unidad académica del pais, formadora
de Licenciados en Ciencias de la Educacién, capacitados para desempefarse en

los diferentes subsistemas de educacion nacional, principalmente en Educacién
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Media. La Facultad de Educacion atiende en los cursos regulares y sabatinos,
siendo estos ultimos el programa de mayor impacto social, ya que profesionaliza a
los maestros empiricos de la mayoria de los municipios del pais. También oferta el
programa de la escuela preparatoria, que inicio en los afios ochenta y ha tenido

mucho impacto a nivel nacional.

Dentro de las diferentes carreras que actualmente ofrece la Facultad de Educacién
e Idiomas, esta la licenciatura en Educacién Comercial, que surge en los afios
setenta, en la Universidad Privada Autdbnoma (UPA-CES), durante este periodo se
graduaron aproximadamente veinte alumnos que provenian de Matagalpa, Ledn,

Chinandega y Managua.

En la década de los afios ochenta se ofertaron cursos de capacitacion comercial
en la UNAN-Managua, demandados principalmente por instituciones con este
perfil. La existencia de un alto indice de profesores empiricos en esta area de
conocimiento, condujo a que se diera la apertura de la carrera de Educacion
Comercial con nivel de licenciatura, con el objetivo de profesionalizar a los
docentes que impartian estas asignaturas en los diferentes Centros Técnicos
Comerciales del pais.

En 1993 se abre la nuevamente la carrera, ofertandose en la modalidad de
profesionalizacion en cursos sabatinos, con el requisito que los aspirantes a la
misma estuvieran ejerciendo la docencia. La carrera tiene aproximadamente
diecinueve afios y se inicio con un grupo de cuarenta y cuatro alumnos que eran
maestros que provenian de diferentes zonas del pais, durante estos afios se han
graduado aproximadamente ciento setenta y seis alumnos en las tres menciones
que tiene el plan de estudios vigente (Administraciéon, Contabilidad vy
Secretariado). La administracion académica del plan de estudio de la carrera, se
ha desarrollado por docentes horarios y algunos egresados de la misma

licenciatura.
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Desde sus inicios esta carrera ha dependido de la direccion de la Decanatura sin

contar con una estructura organizacional propia que incluya: Personal docente de

planta, Mobiliario, Material didactico e infraestructura asignada. El plan de estudios

de la carrera de Educacion Comercial consta de 39 asignaturas distribuidas en

diez semestres con una duracion de cinco anos.

Las asiganturas de formacion basica representan el 15%, las de formacion general

el 28%, las asignaturas de formacion especifica representan un 38% y el 18% de

las asiganturas corresponde a una de las tres modalidades de culminacion de

estudios:

Graduacion o Examen de Grado).

(Trabajo Manografico, Seminario de Graduaciébn y Proyecto de

No. Asignaturas de Formacion Basica Ubicacién en el Plan
1 Matemética General Il Semestre

2 Historia de Nicaragua | Semestre

3 Geografia de Nicaragua | Semestre

4 Seminario de Formacion Integral V Semestre

5 Metodoldgia de la Investigacion IV Semestre

6 Introduccion a la Informatica VI Semestre
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No. Asignhaturas de Formacion General Ubicacion en el Plan

1 Espafiol General | Semestre

2 Inglés Técnico [l Semestre

3 Estructura Economica de Nicaragua [l Semestre

4 Investigacion Aplicada a la Ensefianza VIl Semestre
Comercial

5 Psicologia General | Semestre

6 Psicologia del Aprendizaje Il Semestre

7 Didéactica General VII Semestre

8 Evaluacion Educativa VIII Semestre

9 Seminario de la Educacion VIII Semestre

10 | Estadistica General [l Semestre

11 | Pedagogia General IV Semestre

No. Asignaturas de Formacién Especifica Ubicacion en el Plan

1 Relaciones Humanas Il Semestre

2 Ortografia y Redaccion Il Semestre

3 Matematica Mercantil | [l Semestre

4 Matematica Mercantil Il IV Semestre

5 Introduccion al Derecho IV Semestre

6 Derecho Tributario V Semestre

7 Mecanografia Fundamental V Semestre

8 Matematica Financiera V Semestre

9 Principios de Administracion VI Semestre

10 | Contabilidad | VI Semestre

11 | Gestion Empresarial VIl Semestre

12 | Contabilidad II VII Semestre

13 | Taquigrafia Fundamental VIl Semestre

14 | Organizacion de Oficina y Archivo VIl Semestre

15 | Programas de Informatica VIl Semestre
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No. Mencion: Especialidad en Ubicacion en Plan
Administracion
1 Mercadeo IX Semestre
2 Microeconomia Introductoria IX Semestre
3 Administracion de Recursos Humanos IX Semestre
4 Didactica Especial IX Semestre
5 Compras y Suministros X Semestre
6 Practica Profesional X Semestre

Finalizacion de Estudios

No. Descripcién Ubicacién en el Plan

1 Seminario de Graduaciéon X Semestre

METODOLOGIA DE LA ENSENANZA

Se implementa la metodologia por encuentros, fomentandose el trabajo
independiente, autoestudio y espiritu investigativo; haciendo al estudiante el mayor
responsable y conductor de la metodologia activa-participativa.

SISTEMA DE EVALUACION

Las evaluaciones de las asignaturas son tedrica-practicas y estan normadas por el
régimen académico en lo referido al sistema de evaluacion establecido para los
cursos de profesionalizacion con una escala de 0 a 100, siendo la nota minima de
aprobado 60. La nota final sera el resultado de dos examenes parciales que
representan el 30% de la nota final mas un tercer parcial que esta compuesto de la
acumulacion de trabajos, exposiciones, investigaciones, pruebas cortas, etc, y que

en total equivalen al 40% de la nota final.
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PERFIL ACADEMICO PROFESIONAL DE LA CARRERA

» Transmite conocimientos con solidez en las areas comerciales de:
Administracion. Contabilidad y Secretariado.

» Aplica principios y funciones didacticas en el desarrollo de las asignaturas
comerciales.

» Realiza calendarizacion de contenidos y planes de clase por asignatura
técnica-

» Prepara informes u otro tipo de correspondencia utilizando los medios y
equipos de oficina.

» Establece comunicacion interna y externa, en forma oral y escrita.

A\

Maneja leyes y documentos comerciales vigentes de manera organizada.
» Aplica a sus relaciones laborales, el buen sentido de las relaciones
humanas.
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JUSTIFICACION

La Facultad de Educacion e Idiomas de la Universidad Nacional Auténoma de
Nicaragua UNAN-Managua, oferta la licenciatura en Educacion Comercial en los
cursos de profesionalizacion con una duracion de cinco afos. El plan de estudio
contempla tres menciones: Administracion, Contabilidad y Secretariado, con el
propésito de preparar profesionales docentes que tengan conocimientos
cientificos, metodolégicos y didacticos que permitan el fortalecimiento en la
formacion de los alumnos en los Centros de Educacion Técnico Comercial y

Superior del pais.

El docente formado en esta area de conocimiento, cubrira las necesidades del
sector educativo en el ambito comercial, lo que constituye la finalidad social de la
misma. La apertura de la carrera de Educacién Comercial en los cursos regulares
responderia a la necesidad actual de contar con profesores competentes en este

campo, dando respuesta de esta manera a la demanda de la sociedad.

Para lograr este propdésito, realizamos una valoracién cuantitativa y cualitativa por
medio de instrumentos tales como: encuestas y entrevista aplicadas a
informantes claves de Centros Técnicos Comerciales y de Educacion Media. Estos
informantes fueron Estudiantes, Docentes, Autoridades administrativas vy

académicas, Graduados de la carrera y Empleadores.
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OBJETIVO GENERAL:

Conocer la demanda de la apertura de la carrera de Educacién Comercial en los
cursos regulares de la Facultad de Educacién e Idiomas en la Universidad

Nacional Autbnoma de Nicaragua, UNAN-Managua para el afio 2012.
OBJETIVOS ESPECIFICOS:

- Conocer la demanda de los bachilleres de los Centros Técnicos Comerciales, e
Institutos Publicos y Privados sobre la apertura de la carrera de Educacion
Comercial en los cursos regulares.

- Valorar la importancia que tiene la apertura de la carrera de Educaciéon Comercial
en los cursos regulares segun la opinién de Directores y Docentes de Centros

Técnicos Comerciales del pais.

- Conocer la opinién de los egresados de la carrera de Educacion Comercial

sobre la apertura de la carrera en los cursos regulares.

Educacion Comercial (Seminario de Graduacion UNAN-Managua). 12



PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Demanda de la carrera de Educacion Comercial en los cursos regulares para el

ano 2012, en la Facultad de Educacion e Idiomas en la Universidad Nacional

Auténoma de Nicaragua, UNAN-Managua.
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PREGUNTAS DE INVESTIGACION

¢Existe demanda de la apertura de la carrera de Educacion Comercial en los

cursos regulares?

¢,Como valora la opinion de empleadores de Centros Técnicos Comerciales y
Empresas Publicas y Privadas sobre la apertura de la carrera de Educacion

Comercial en cursos regulares para el afio 20127
¢, Qué valoracion poseen los graduados de Educacion Comercial acerca de la
apertura en cursos regulares de la carrera Educacion Comercial en la Unan-

Managua, para el afio 20127

¢, Qué beneficio tendria la apertura de la carrera de Educacion Comercial para los

Centros Técnicos Comerciales en los cursos regulares?
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MARCO TEORICO

1. DEMANDA DE LA EDUCACION SUPERIOR
Elegir una carrera profesional y donde estudiarla resulta ser una decisibn muy
dificil de tomar para la mayoria de los estudiantes que egresan de la Educacion
Media, una de las razones, es que muchos alumnos no reciben una adecuada y
oportuna orientacion vocacional, por tanto, no han descubierto sus aptitudes
potenciales y sus talentos para ubicarse profesionalmente en un ambito donde
tendrian una exitosa participacion y desarrollo. “La eleccion de la carrera tiene que
ver con un viejo prestigio social que le asignaba la modernidad a esas profesiones
y que se mantiene inconscientemente en los jovenes de hoy”, explicd la
psicopedagoga Maria Angélica Sandagorda [webgrafia 4]. No siempre las carreras
mas buscadas por los estudiantes son las que mas demanda tienen en el mercado
laboral, es por eso, que el joven no debe guiarse por el nimero de aspirantes a
una determinada carrera. La eleccion de la profesion y la universidad, es la
construccion de su futuro que siempre se espera sea mejor, con frecuencia la
eleccion de una universidad se sustenta generalmente en cuatro razones:

1. Enla calidad de la educacion que brinda la institucién.

2. El prestigio de la universidad tanto nacional e internacional.
3. Demanda de la carrera elegida.
4

Aquellas que ofrecen un mejor mercado laboral en la carrera a elegir

Cualquiera que sea el motivo, el bachiller aspira ingresar a la universidad y para
lograr su objetivo decide tomar cursos de preparacion. Es aqui donde se
encuentra la demanda, el aspirante al no clasificar en la universidad decide que el
factor tiempo también es muy importante, incluso, hay algunos que ya no buscan
tanto la universidad deseada sino una universidad en la que puedan estudiar, en
algunos casos, si no ingresan a ninguna de las instituciones de Educacion

Superior optan por estudiar en Centros de Educacion Técnica.
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2. BREVE DESCRIPCION DE LA UNAN-MANAGUA
La Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua UNAN-Managua ha
experimentado cambios significativos en los ultimos quince afios, tanto en su
estructura, como en su planta. La UNAN — Managua funciona con nueve
facultadades:

% Ciencias Médicas

% Educacion e Idioma

% Humanidades y Ciencias Juridicas

% Ciencias Econ6micas

+ Ciencias e Ingenieria

% Regional Multidisciplinaria en Esteli

% Regional Multidisciplinaria en Carazo

+ Regional Multidisciplinaria en Chontales

+ Regional Multidisciplinaria en Matagalpa
Cuenta ademas con el Instituto Politécnico de la Salud, con sede en la ciudad de
Managua y seis Centros de Investigacion: Recursos Acuéaticos (CIRA), Centro de
Investigacion Geocientificas (CIGEO), Centros de Investigaciones y Estudio de
Salud (CIES), Centro de Investigaciones Socio Educativas (CISE), Centro de
Investigaciones Economicas y Tecnologicas (CINET), Instituto Nicaraglense de
Investigaciones Economicas y Sociales (INIES), también cuenta con una
Laboratorio Especializado de Fisica de Radiaciones y Metrologia. La coexistencia
de Facultades y el Instituto Politécnico de la Salud, instancias donde predomina la
docencia, hace que la complejidad de sus actividades difiera de la heterogeneidad

estructural.

La formacién de profesionales es la funcién méas importante de la UNAN-Managua,
lo que se traduce en: La gran cantidad de estudiantes matriculados en pregrado,
los diferentes programas de postgrado que se ofertan, y la alta calidad de los

profesionales que egresan.
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La UNAN-Managua maneja un presupuesto de 606 millones de coérdobas como
parte del seis por ciento constitucional que el Estado otorga a las 10 universidades

gue integran el Consejo Nacional de Universidades (CNU).

2.1.1 PROPOSITO Y MISION INSTITUCIONAL

En el marco de su autonomia, la Universidad Nacional Autébnoma de Nicaragua,
UNAN-Managua, a partir de 1999, se propuso un conjunto de criterios para la
determinacidon de su proyecto en el campo académico para los proximos afos,
entre los que se destacan los siguientes elementos:

v’ Aspira a ser una institucién lider en el campo de la docencia y la
investigacion.

v' Con una amplia y efectiva participaciéon en diferentes foros del quehacer
nacional, proponiendo soluciones viables ante la problematica cientifica,
educativa, politica, econdmica y social.

v' Una Institucién abierta a todos los sectores sociales con lazos de
cooperacion alianzas estratégicas con centros lideres nacionales,
regionales e internacionales del saber cientifico técnico, manteniendo su
identidad Institucional y proyectando la mision corporativa, para aportar en
la construccidn de una sociedad, justa y solidaria.

v' Calificacion de la tarea docente, impulso decidido a la investigacion y
apertura de programas de postgrado.

v" Integracion del saber.

Los cuales son elementos esenciales para la elaborar la misién de la universidad.

2.1.2 MISION DE LA UNAN-MANAGUA

La Mision se encuentra expresada en el documento de Politicas, Normativa y
Metodologia para la Planificacion Curricular 1999, en el que se establece.
“La Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua, UNAN-Managua, tiene como
Mision, formar profesionales y técnicos con una actitud humanistica y una
concepcion cientifica del mundo; investigar los fendmenos naturales y sociales e

interactuar en su medio a través de la docencia e investigacién, educacion

Educacion Comercial (Seminario de Graduacion UNAN-Managua). 17



permanente, proyeccion social y extension cultural en un marco de equidad,
solidaridad y justicia social; todo ello, con el objetivo de contribuir de manera
decisiva al desarrollo nacional”. En tal sentido, la institucion asume una funcién
relevante, por lo que se propone:
% Vincular la docencia, la investigacion y extension social, asi como
relacionarse con las instituciones y los sectores productivos.
¢ Priorizar la creacién de laboratorios centrales que apoyen a la docencia, la
investigacion y la extensién, asi como el equipamiento en materia
tecnolégica y la revision de mecanismo de seleccion y captacion de
docentes y administrativos.
% Ofrecer a la sociedad profesionales preparados en las distintas areas del

conocimiento y con la opcion de una educacion continua.

2.1.3 DEMANDA ESTUDIANTIL EN LA UNAN-MANAGUA

La Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua se prepara para recibir a unos
7,700 estudiantes nuevos en el 2011. Estos cupos permitiran ampliar la poblacion
estudiantil en mas de 33 mil futuros profesionales que optan por diferentes

carreras, pero cuyo gusto se mantiene firme en medicina.

2.1.4 INGRESO DE ESTUDIANTES EN EL ANO 2010
Un total de siete mil ciento ochenta y cinco aspirantes aprobaron el examen de
admisién en este afio, de un total de once mil que buscaban un cupo, aunque la
universidad tenia dispuesto admitir a siete mil cuatrocientos cuarenta bachilleres.
Las carreras que mas demanda presentaron fueron:

+ Ciencias Médicas 350 admitidos de los que se plane6 admitir.

¢+ Ciencias Juridicas con 639 de 650 cupos disponibles.

+ Ciencias Econdémicas con 922 clasificados de 920 cupos.
Estadisticas dadas a conocer por el Consejo Universitario de la Universidad
Nacional Autbnoma de Nicaragua, UNAN-Managua. Esta Institucion albergo este

afio en sus aulas a mas de treinta mil universitarios. Segun datos de las
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autoridades universitarias, en la primera, segunda y tercera fase de clasificacion
los resultados fueron los siguientes:

++ Educacion e Idiomas con 1,140 cupos, clasificados 1,011

% Regional Chontales con 900 cupos, clasificados 644

% Humanidades y Ciencias Juridicas con 650 cupos, clasificados 639

+«+ Ciencias con 730 cupos, clasificados 700

% Regional Multidisciplinaria Esteli con 900 cupos, clasificados 796

% Regional Multidisciplinaria Carazo con 750 cupos, clasificados 733

% Regional Multidisciplinaria Matagalpa con 850 cupos, clasificados 840

++ Ciencias Econdmicas con 920 cupos, clasificados 922

¢ Instituto Politécnico de la Salud con 550 cupos, clasificados 550

+ Ciencias Médicas con 350 cupos, clasificados 350

Total de clasificados 7,185

El rector de la UNAN-Managua, informé que el numero de clasificados en los dos
altimos afos fueron: (2009) 8,072 cupos, clasificados 7,528 (2010) 7,740 cupos,
clasificados 7,185 durante las prematricula para el afio académico 2011 se
inscribieron en el Recinto Universitario Rubén Dario, (RURD) 7,958 a fin de ubicar

en una de las carreras que ofrece esta institucion.
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3. OFERTA DE INGRESO ESTUDIANTIL A LA UNAN — MANAGUA - 2011
Oferta educativa de primer ingreso, curso académico 2011 aprobada por el

Consejo Universitario en sesion ordinaria numero 34 del 13 de octubre del 2010.

Facultad Educacién e Idiomas Cupos por Turno y Modalidad
Licenciatura en Ciencias de la Educacion Sabatino
con Mencion en: D (* M \% P Total

Biologia 50 50
Ciencias Naturales 50 50
Ciencias Sociales 50 50
Educacién Comercial 50 50
Fisica 50 50
Fisica-Matematica 100(**) 100
Francés 40 40
Informética Educativa 40 40 80
Inglés 100 50 150
Lengua y Literatura Hispanicas 100 50 150
Matematicas 50 50
Licenciatura en:

Danza 30 30
Traduccion Francesa 40 40
Turismo Sostenible 50 50

D =Diurno M = Matutino V = Vespertino P = Profesionalizacion

(*) Los estudiantes seran ubicados en el turno matutino o vespertino, conforme al

promedio final resultante en el examen de ingreso (de mayor a menor promedio).

(**) El 50% de los clasificados llevaran clases en dia sabado, el otro 50% en
encuentros nocturnos semanales (martes y jueves) bajo la modalidad sabatina. La

distribucion se hara conforme el plan de captacion implementado por la Facultad.
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4. TIPOS DE CURSOS
Se ofertan dos Tipos de Cursos:

4.1.1 Diarios: Son los que se imparten normalmente de lunes a viernes y en casos
excepcionales completan clases en dia sdbado. Se imparten en los siguientes

turnos:

4.1.2 Diurno: Para estudiantes no trabajadores. Las clases se imparten por la

mafiana y/o tarde, de acuerdo con la organizacion establecida por la Universidad.

4.1.3 Nocturno: Fundamentalmente para trabajadores que tienen la posibilidad de

cursar sus clases durante la noche.

4.1.4 Sabatinos: Se imparten ordinariamente los dias sdbados en horario diurno y
tienen como finalidad atender a aquellos trabajadores que Unicamente pueden
estudiar en fin de semana; en circunstancias muy especiales se impartiran durante

dos dias de la semana ordinaria. Estos cursos se imparten en dos modalidades:

4.1.5 Profesionalizaciéon: Ofrecidos por la Facultad de Educacion e Idiomas, las
Facultades Regionales Multidisciplinarias de Esteli, Carazo, Matagalpa Yy

Chontales, y el Instituto Politécnico de la Salud.

4.1.6 Por Encuentros: Ofrecidos por las Facultades de Humanidades y Ciencias
Juridicas, Ciencias Economicas, Ciencias e Ingenierias, Regionales
Multidisciplinarias de Esteli, Matagalpa, Carazo y Chontales, y el Instituto
Politécnico de la Salud.

5. REQUISITOS GENERALES

Son requisitos generales para todos los aspirantes de primer ingreso:
Cumplir con los requisitos obligatorios especificados
Cancelar el arancel establecido.

Realizar la prematricula en el periodo planificado.

A

Realizar examenes de: a) Lenguay Literatura b) Matematica.
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6. OPCIONES

Al momento de la prematricula los aspirantes seleccionaran dos carreras de su

preferencia, diferentes entre si. Estas pueden ser seleccionadas

independientemente de la Facultad o Centro, tipo de curso y turno o modalidad en

que se impartiran.

Todas las carreras que forman parte de la Oferta Educativa de esta Universidad
pueden ser seleccionadas como primera opcion entre las dos de preferencia del
aspirante; sin embargo, por la alta demanda estudiantil, las siguientes carreras no

podran ser seleccionadas como segunda opcion.

Administracion de Empresas Ingenieria en Sistemas de Informacion
Arquitectura Ingenieria Industrial y de Sistemas
Bioandlisis Clinico (cursos diarios) Inglés

Contaduria Publica y Finanzas Medicina

Ciencias de la Computacion (cursos

diarios, turno matutino) Odontologia

Derecho Optometria Médica

Diplomacia y Ciencias Politicas Psicologia

Filologia y Comunicacién Quimica Farmacéutica

Ingenieria Civil Turismo Sostenible

Ingenieria Electronica (cursos diarios,

turno matutino) Turismo Sostenible

La disposicion anterior solo es aplicable en los Recintos Universitarios ubicados en

Managua. Se exceptua la carrera de Psicologia, la que en todos los Recintos en
que se imparte es de primera opcion.
Las carreras de Psicologia y Arquitectura exigen la aplicacion previa de Pruebas

de Aptitudes Especificas, las que deberan ser aprobadas para poder habilitar a

los aspirantes para concursar en estas como primeras opciones.
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7. PREMATRICULA

Todos los estudiantes realizaran su prematricula Unicamente en un Recinto

Universitario, en correspondencia con la carrera de su primera opcion, debiendo

efectuarla en:

1. El Recinto Universitario “Rubén Dario” para las carreras que se imparten en
Managua.

2. Las Facultades Regionales Multidisciplinarias de Esteli, Carazo, Matagalpa
o Chontales, para las carreras que se imparten en las mismas.

3. La carrera de segunda opciéon del estudiante, podra ser escogida entre las
deméas carreras del Recinto o Facultad donde esta realizando su
prematricula y también entre las que oferta cualquier otro Recinto o
Facultad.

4. Quien efectue prematricula en dos Recintos de esta Universidad comete

falta, por lo que ambas se le cancelaran de oficio, sin devolucién de

aranceles

Podran realizar prematricula los aspirantes que se encuentren en cualquier

de las siguientes situaciones académicas:

1. Los que actualmente estudian su ultimo afio del nivel de Educacién
Secundaria (bachillerato, técnico medio o magisterio).

2. Los graduados en Educacion Secundaria que nunca hubiesen matriculado
en la UNAN-Managua y no sean egresados o graduados de otra
Universidad.

3. Los que hubiesen estado matriculados en la UNAN-Managua hasta el
curso académico 2008 inclusive y se retiraron sin aprobar totalmente los
dos primeros afios de su carrera.

4. Los estudiantes de la UNAN-Managua que cursaban una carrera y
perdieron derecho a la misma por aplicacion de Reglamento del Régimen

Académico Estudiantil. En este caso solo podran optar por una carrera
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diferente a la que perdieron, sin que ello afecte su historial académico para

efectos de equivalencias.

5. Los estudiantes activos de la UNAN-Managua que se matricularon como
primer ingreso en el 2009 y/o 2010 en cualquier carrera, sin que ello afecte
su historial académico actual. De clasificar, deberan renunciar por escrito

ante la Secretaria de su Facultad o Centro a la carrera que cursaban.

No podran realizar prematricula los aspirantes que se encuentren en

cualquiera de las siguientes situaciones académicas:

1. Los estudiantes que ya egresaron de una carrera universitaria de cualquier

Universidad habiendo tramitado o no el correspondiente titulo universitario.

Los estudiantes con asignaturas reprobadas en sus estudios de secundaria.
3. Aquellos estudiantes de la UNAN-Managua que estén suspendidos de
manera definitiva o temporal por aplicacion del Reglamento de Disciplina

Estudiantil o por acuerdo expreso del Consejo Universitario.
Requisitos especificos para realizar prematricula.
Para estudiantes que cursan en el 2010 el dltimo afio de Educacion Secundaria:

- Certificado original de calificaciones de cuarto y primer semestre de quinto,

para quienes estudian el bachillerato.

- Certificado original de calificaciones de quinto afio y primer semestre de sexto

para quienes estudian magisterio o técnico medio.

En cualquiera de los casos el certificado debe ser extendido en papel sellado por
el Centro Educativo correspondiente.

- Dos fotografias originales tamafio carné, recientes e idénticas.

- Cédula de identidad o partida de nacimiento (original y copia). Estos

constituyen los Unicos documentos de identificacion aceptados para tramite de
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prematricula. En__ningln caso se aceptaran documentos en _tramite.

- Pago del arancel correspondiente.
Para los graduados de Educacién Secundaria antes del afio 2010:

- Diploma de bachiller, maestro normalista o técnico medio (original y fotocopia)

extendido por el MINED o INATEC, segun el caso.

— Certificado original en papel sellado de calificaciones de cuarto y quinto afo, si
es bachiller; calificaciones de quinto y sexto afio si es normalista o técnico medio.

Este certificado debe ser emitido por el Centro Educativo correspondiente.

- Si el pendltimo afio (cuarto o quinto segun corresponda) fue cursado por el
estudiante entre los afios 2005 y 2009, su certificado debe haber sido emitido en
ese mismo periodo. Si el estudiante egreso antes del afio 2005, debera presentar
obligatoriamente uno nuevo extendido este afio 2010. Si el Centro donde estudié
ya no existe, el aspirante debera recurrir a la Delegacion Departamental del
MINED o del INATEC para el tramite de actualizacion.

- Cédula de identidad o partida de nacimiento (original y copia). Estos
constituyen los Unicos documentos de identidad aceptados para tramite de

prematricula. En ningln caso se aceptaran documentos en tramite.

- Dos fotografias originales tamafio carné, idénticas y recientes.
- Pago del arancel correspondiente.

En todo los certificados debera indicarse el afio lectivo en que se cursaron lo
dos ultimos afios de estudio y la calificacion minima para aprobar las

asignaturas.

La Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua, UNAN-Managua se prepara

para un “redisefio” académico-institucional a partir del proximo afio, cuando esta
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casa de Estudios Superiores, la mayor del pais, ponga en marcha el Plan
Estratégico 2011-2015. Promete la revision permanente del curriculo y la
actualizacion de equipos de laboratorios. Es decir que a partir del préximo afio los
equipos de los laboratorios de las diferentes carreras universitarias seran
renovados. Asimismo las autoridades facultativas y las maximas autoridades del
recinto se encargaran de la revision permanente del curriculo educativo, seguin
explico el rector de la UNAN-Managua, Elmer Cisneros.

“No podemos tener curriculos obsoletos, sino que tienen que estar en
convergencia con lo que esta pasando a nivel mundial. Vamos a revisar los planes
de estudios y programas de las asignaturas para que tengan mayor dinamismo y
flexibilidad”, detallé Cisneros.

Para cumplir con este Plan Estratégico 2011-2015, la UNAN-Managua requiere de
fondos adicionales a la asignacion presupuestaria que le corresponde por ser
miembro del Consejo Nacional de Universidades (CNU).

Este afio la Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua UNAN-Managua,
recibio 606 millones de cérdobas provenientes del seis por ciento constitucional
que asigna el Gobierno a las 10 universidades que conforman el CNU, como parte
de los fondos del tesoro nacional, es decir del pago de los impuestos de los
nicaragienses. El reglamento interno estudiantil de la universidad también sufriria
cambios, entre ellos, las clases magistrales que consisten en 90 minutos de
clases teoricas y 90 minutos de clases practicas.

El plan de trabajo de las nuevas autoridades esta basado en impulsar la
investigacion cientifica, gestion universitaria, mejorar la infraestructura y ampliar
las instalaciones. “Cualquier presupuesto siempre sera insuficiente tomando en
consideracion la magnitud y las tareas de la universidad. Sin embargo, sabemos
gue esto tiene que ver con el presupuesto y nosotros aspiramos que el
presupuesto (para el préximo afo) sea mayor”, expresd Elmer C. [Webgrafia 2]

La matricula total de la UNAN-Managua ronda los 28,500 estudiantes atendidos
en los recintos de Managua, pero incluyendo también a las Facultades

Multidisciplinarias de Carazo, Esteli, Chontales y Matagalpa.
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“Se van a construir seis edificios de dos plantas cada uno en las Farem (de
Carazo, Esteli, Matagalpa y Chontales) y la inversion en bibliotecas”, afirmé
Ramona Rodriguez vicerrectora de la UNAN-Managua.

INSTRUMENTOS DISENADOS Y APLICADOS

Algunos de los criterios que utilizamos para elaborar los instrumentos fueron:

s Deben responder al enfoque de la investigacion, por lo cual priorizamos
instrumentos de corte cuantitativo, completandolos con instrumentos
cualitativos.

+ El criterio fundamental para aplicarlos es que se logre la triangulacion de la
informacion.

% Los instrumentos disefiados deben ser sometidos a validacion de manera
que logren perfeccionarse antes de su aplicacion y sean mas efectivos.
Estos deberan cumplir con normas bésicas de presentacion, orientacion,
redaccion, ortografia, ademas de cumplir con los requisitos técnicos que

hacen valido a un instrumento.
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DISENO METOLOGICO DE LA INVESTIGACION

TIPO DE ESTUDIO
Este trabajo de investigacion es de tipo exploratorio de caracter socioeducativo, se
presenta una valoraciéon cualitativa y cuantitativa sobre la demanda que tendria en

cursos regulares, la carrera de Educacion Comercial para el afio 2012.

AREA DE ESTUDIO
El trabajo se realizo en los Centros Técnicos Comerciales, Institutos Puablicos y
Privados, Empresas Privadas y en el Recinto Universitario Rubén Dario de la

Universidad Nacional Autobnoma de Nicaragua UNAN-Managua.

POBLACION

Se estudio la necesidad que tiene la sociedad de contar con profesores
competentes en esta area de conocimiento lo cual se traduce en la demanda de
abrir la carrera de Educacion Comercial en cursos regulares para el afio 2012.

Se realizo la aplicacion de instrumentos dirigidos a: Directores y Docentes de
Centros Técnicos Comerciales, Bachilleres, Empleadores, Egresados de la
carrera, Coordinadora de la carrera y Decano de la Facultad de Educacion e

Idiomas.

MUESTRA

Los instrumento fuerdn aplicados en los Institutos Douglas Sequeira, 14 de
Septiembre, Villa Flor, Gaspar Garcia Laviana, Milagro de Dios, Bautista
Managua, Lumin Cristi, entre otros. En los Centros Técnicos Comerciales:
CECNA, Manuel Olivares Rodrigues, Escuela Taller Acahualinca, ICOTEM, etc, y

las empresas privadas Sol y Sombra S.A.

Institutos Publicos y Privados 14
Centros Técnicos Comerciales (Empleadores) 5
Empresas Privadas 1

N =20
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PROCEDIMIENTO PARA RECOLECTAR LA INFORMACION

Tiempo: Cuatro meses.

RECURSOS

Computadora

Bibliografia

Webgrafia

Encuestas

Entrevistas

Lapiceros

Grabadoras

Software Estadistico SPSS 17

PROCESO

Los instrumentos disefiados debian responder al enfoque de nuestra
investigacion, por lo cual se priorizo instrumentos de corte cuantitativo (Encuestas)
aplicadas a Bachilleres y Docentes, completandolos con instrumentos cualitativos
(Entrevistas) dirigidas a Egresados de la carrera, Directores de Centros Técnicos

Comerciales, Empleadores y Autoridades de la Facultad.
SUPERVISION Y COORDINACION

Este trabajo investigativo fue supervisado y coordinado por el Licenciado Manuel

Espinoza Hernandez.
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ANALISIS Y RESULTADOS DE LA INVESTIGACION

En esta seccidon se presentan los resultados del procesamiento de los datos en el
Software Estadistico SPSS 17 (Statistic Package Science Social) y triangulacion
de los instrumentos. La metodologia que seguimos es el de frecuencia para las
variables que mas explicaban nuestro problema, intentando conocer la regularidad
y proporcion de la respuesta en términos de los objetivos dentro de la
investigacion. También realizamos algunos cruces de variables mediante tablas de
contingencia para describir la relacién existente en la demanda de la carrera y

viabilidad de su apertura en cursos regulares.

Segun la descripcion de los planteamientos que hicieron los Egresados de la
carrera, Docentes, Directores y Coordinadora de la carrera, podemos valorar que
la licenciatura en Educacién Comercial puede ser abierta en cursos regulares
(Vespertino) por que tendria amplia demanda, siempre y cuando se realice una
divulgacion de su plan de estudio y perfil ocupacional, solamente el Decano de la
Facultad de Educacion e Idiomas cree que no tendria demanda en cursos

regulares.

ESTUDIANTES

. Conoce o ha escuchado mencionar la carrera de Educacion Comercial?

10%

m Si
ENo

90%

(Pregunta niumero 1)
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En la grafica anterior el 90% de los encuestados manifiestan desconocer la carrera
de Educacién Comercial por falta de divulgacién o promocién de la misma. Un
10% de estos manifiestan que han escuchado sobre la carrera y que la conocen
por medio de familiares que ya la han estudiado, esto significa que 9 de cada 10
futuros bachilleres desconocen esta carrera.

Sin embargo el 70% de los encuestados considera que es importante estudiarla
por que forma docentes para las diferentes escuelas técnicas comerciales del
pais. Opinan que estudiando esta carrera se especializa y ademas profesionaliza
a los alumnos que se han graduado de otras carreras técnicas las cuales a
mediano, corto y largo plazo generan un impacto en la educacion del pais y por
ende su desarrollo.

¢ Recomendaria la carrera de Educacion Comercial?

15%

I"'\I O Si

ENo

85%

(Pregunta niumero 7)

La representacion gréfica de la pregunta anterior demuestra que un 85% la
recomendaria por que conocen a profesores técnicos que aspiran
profesionalizarse en la universidad. El 15% manifestd que no la recomendaria por

que esta carrera no tiene demanda y que apenas pocas personas la conocen.
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¢Por qué la recomendaria en cursos regulares?

. Mas horas de clase

SOA) . No comenta

. Paraingresara la universidad

(Pregunta ndmero 8)

La grafica anterior expresa que el 80% de los encuestados la estudiarla en los
cursos regulares por que se cumple con los planes de clases y hay mayor
exigencia por parte de los docentes. El 15% manifestdé que no la recomendaria por
que es mucho tiempo de estudio para una carrera que nadie conoce y que mejor
estudian una carrera técnica para poder encontrar trabajo con mas facilidad, solo
el 5% dice que la estudiaria en regular por clasificar en una carrera en la

universidad.

EGRESADOS

Todos los encuestados que representan un 100% de la muestra, consideran que
es necesario seguir formando profesionales en Educacion Comercial por que
egresan con una mejor preparacion pedagogica. Manifiestan que es posible abrirla
siempre y cuando se haga una divulgacion de la misma para que la propaganda

motive a los nuevos aspirantes a estudiar la licenciatura en la misma.
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DOCENTES

Se debe abrir la carrera en cursos regular pero la transformacién curricular debe
considerar una componente grande del plan de estudio, referente a contabilidad y
en el sicopedagdgico, ya que esta es una necesidad que tienen los centros
técnicos superiores en contar con profesionales competentes que sepan ensefar

la contabilidad.

DIRECTORES DE CENTRO TECNICOS COMERCIALES Y EMPLEADORES

Abrir la carrera en cursos regulares ayudaria a reducir el empirismo existente en
las aulas de clase de los centros técnicos comerciales dado que la gran mayoria
de maestros son profesionales graduados en: Contabilidad, Administracion e
Ingenieros, con poca preparacion sicopedagogica para desarrollar el proceso de

ensefianza-aprendizaje.

DECANO DE LA FACULTAD DE EDUCACION E IDIOMAS

No se debe abrir la carrera en cursos regulares ya que la mayoria de alumnos que
demandan la misma generalmente son docentes trabajadores lo que representa
una debilidad para la misma, ya hubo una primera experiencia de abrirla en cursos
regulares en los afios noventas, donde a partir del segundo afio la cohorte se

traslado a sabatino.

COORDINADORA DE LA CARRERA

Cree que es posible abrir la carrera en cursos regulares por que la gran mayoria
de los alumnos que hacen prematricula en la universidad proceden de los cursos
regulares de los institutos publicos y privados y que con una buena divulgacion de
la carrera ellos podrian optar a la misma, aunque de debe vencer un obstaculo
que surge cuando los alumnos se enteran que segun el perfil del curriculo la salida

principal es ser maestro.
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CONCLUSIONES

Cuando iniciamos el trabajo de investigacion descrito en este informe de seminario
de graduacion, nuestro objetivo general era conocer la demanda de la apertura de
la carrera de Educacion Comercial en cursos regulares de la facultad de
educaciéon e idiomas de la UNAN-Managua. Los resultados obtenidos nos

permiten concluir lo siguiente:

1. Los bachilleres de los Centros Técnicos Comerciales e Institutos Publicos y
Privados de las muestra consideran que la carrera de Educacion Comercial
es util y necesaria para el desarrollo del pais y por tanto debe ser ofertada

como primer ingreso por la UNAN-Managua para el afio 2012.

2. Los Directores y Docentes de Centros Técnicos Comerciales de la muestra
valoran que la Facultad de Educacion e Idiomas debe ofertar la carrera de
Educacion Comercial en cursos regulares dada la necesidad que tienen
estos centros en contar con profesores que tengan dominio cientifico,
metodolégico y didactico para desarrollar el proceso de Ensefianza-

Aprendizaje es este tipo de centros.

3. Se debe dar apertura a la carrera mejorando el plan de estudios existente
en cursos sabatinos en la transformacion curricular que se lleva a cabo
ampliando, actualizando y contextualizando el eje de las asignaturas de

contabilidad.
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RECOMENDACIONES

Segun las conclusiones obtenidas en este trabajo de investigacién se derivan las

siguientes recomendaciones:

1. Ampliar la demanda de la carrera de Educacion Comercial, con una mejor y
mas adecuada oferta educativa por parte de la coordinacion de la misma,

en funcion de las necesidades de la sociedad.
2. Se recomienda fortalecer la componente de las asignaturas de contabilidad,

programas de informatica e inglés contando con recursos materiales y

didacticos para el desarrollo de las mismas.

3. Realizar un estudio donde se de a conocer el porcentaje de aspirantes a

estudiar la carrera en cursos regulares.
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Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua
Facultad de Ciencias de la Educacién e Idiomas
Recinto universitario “Rubén Dario”

Encuesta a los bachilleres de centros técnicos comerciales, publicos y
privados de Managua.

Con el objetivo de adquirir informacién sobre la apertura de la carrera de
Educacion Comercial de la Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua. UNAN-
Managua los estudiantes que cursamos el seminario de graduacién en el Il
semestre del 2010, le solicitamos su colaboracion y aporte contestando la
siguiente encuesta.

Preguntas:

1. ¢Conoce usted o ha escuchado mencionar la Carrera de Educacion
Comercial?

2. Sl NO

3. Situ respuesta es S, ¢ Como te enteraste?

4. ¢Cudl cree usted que es el objetivo de esta Carrera?

5. ¢Te gustaria saber de que trata?

Sl NO

6. Ahora que usted sabe de que trata dicha Carrera ¢Considera usted
importante e interesante estudiarla?

7. ¢Cree usted que tiene beneficio estudiar dicha Carrera?

Sl NO
Mencione algunos: -

8. ¢Si la Carrera Educacion Comercial se diera apertura en los cursos
regulares el afio 2012, le recomendarias dicha Carrera a un amigo
bachiller?

Sl NO
¢Por qué?
9. ¢En qué modalidad te gustaria estudiarla?

Sabatino_ Regular
¢Por qué?
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Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua.
Facultad de Ciencias de la Educacién e Idiomas.
Recinto universitario “Rubén Dario”.

Entrevista a los egresados de la carrera de Educacion Comercial en la
Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua UNAN-Managua.

Con el objetivo de adquirir informacion sobre la apertura de la carrera de
Educacién Comercial da la Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua. UNAN-
Managua, los estudiantes que cursamos el seminario de graduacion en el Il
semestre del 2010, le solicitamos su colaboracion y aporte contestando la
siguiente entrevista.

Preguntas:
1. ¢En qué modalidad curso la carrera de Educacion Comercial?

2. ¢Qué lo motivo estudiar la carrera de Educacion Comercial en los cursos
sabatinos?

3. ¢Cudl es tu valoracion sobre la apertura de la carrera de Educacién
Comercial en los cursos regulares en la Universidad Nacional Autonoma de
Nicaragua, UNAN-Managua?

4. ¢Considera que existe demanda de parte de los bachilleres si se diera la
apertura de la carrera en los cursos regulares?

5. ¢Crees necesaria la formacion de mas profesionales en Educacion
Comercial?

6. ¢Cual seria tu mensaje para los aspirantes de la carrera de Educacion
Comercial?
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Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua
Facultad de Ciencias de la Educacién e Idiomas
Recinto universitario “Rubén Dario”

Encuesta a los docentes de los centros técnicos comerciales e institutos
publicos y privados de Managua.

Con el objetivo de adquirir informacion sobre la apertura de la carrera de
Educacién Comercial de la Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua, UNAN-
Managua los estudiantes que cursamos el seminario de graduaciéon en el Il
semestre del 2010, le solicitamos su colaboracion y aporte contestando la
siguiente encuesta.

Preguntas:
1. ¢Considera usted que las escuelas técnica necesitan profesionales
docentes en el &rea comercial?
Sl NO
¢Por qué?
2. ¢Qué beneficio reciben las Escuelas Técnicas, cuando la Universidad

prepara profesionales Docentes en el area Comercial?

3. ¢En qué area hay mayor demanda?
Contabilidad___
Secretariado___
Administracion__

4. ¢Cree usted que el Centro Técnico donde usted labora existe la necesidad
de reclutar docentes profesionales en Educacion Comercial?
Sl NO

¢ Por qué?

Educacion Comercial (Seminario de Graduacion UNAN-Managua). 40



Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua
Facultad de Ciencias de la Educacién e Idiomas
Recinto universitario “Rubén Dario”

Entrevista a los directores de centros técnicos y empleadores de empresas
publicas y privadas.

Con el objetivo de adquirir informacién sobre la apertura de la carrera de
Educacion Comercial de la Universidad Nacional Autonoma de Nicaragua, UNAN-
Managua los estudiantes que cursamos el seminario de graduacién en el Il
semestre del 2010, le solicitamos su colaboracion y aporte contestando la
siguiente entrevista.

Preguntas:

1. ¢Conoce usted que la Facultad de Educacion e Idiomas, prepara
profesionales en el campo de la Educacion Comercial?

2. ¢Qué tipo de relacion académicas se ha establecido entre el Centro que
usted dirige y la Coordinacién de la carrera Educacion Comercial y Facultad
de Educacion e Idiomas?

3. ¢Dispone el centro de docentes graduados en la carrera de Educacion
Comercial?

4. ¢Como valora la preparacidn técnico-cientifica recibida por los
graduados(as) de carrera de Educacion Comercial de la Universidad
Nacional Autbnoma de Nicaragua?

5. ¢De qué manera los graduados en Educacion Comercial de la Facultad de
Educacion e Idiomas han fortalecido las estrategias de ensefianza del
Centro?

6. ¢Cuéantos graduados de Facultad de Educacion e Idiomas laboran en este
Centro?

7. ¢En que beneficiaria al Centro la apertura de la carrera de Educacion
Comercial en los cursos regulares?
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Universidad Nacional Autbnoma de Nicaragua
Facultad de Ciencias de la Educacién e Idiomas
Recinto universitario “Rubén Dario”

Entrevista a las autoridades de Universidad Nacional Auténoma de
Nicaragua, UNAN-Managua.

Con el objetivo de adquirir informacion sobre la apertura de la carrera de
Educacién Comercial de la Universidad Nacional Autébnoma de Nicaragua, UNAN-
Managua los estudiantes que cursamos el seminario de graduaciéon en el Il
semestre del 2010, le solicitamos su colaboracion y aporte contestando la
siguiente entrevista.

Preguntas:

1. ¢Como surge la carrera Educacion Comercial y en qué afio se inicia como
licenciatura?

2. ¢ A quienes era dirigida esta carrera? ¢ Por qué?

3. ¢Por qué en sus inicios la carrera se impartio en el UPA-CES hoy conocido
como CIES de la UNI'y no en la UNAN-Managua?

4. ¢(Cbmo valora la vigencia de la carrera Educaciéon Comercial, segun el

nuevo contexto econémico del pais?

5. ¢Cual ha sido el porcentaje de la matricula en Educacion Comercial en los
altimos dos afios?

6. ¢Cree que la carrera tendria demanda si se ofertara en cursos regulares?

7. ¢Considera conveniente la apertura de la carrera en cursos regulares?
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¢Conoce o ha escuchado mencionar carrera de Educacién Comercial?

Porcentaje
Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
Validos Si 2 10,0 10,0 10,0
No 18 90,0 90,0 100,0
Total 20 100,0 100,0
¢Como te enteraste?
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado
Validos  no conoce sobre la carrera 18 90,0 90,0 90,01
Por un familiar 2 10,0 10,0 100,01}
Total 20 100,0 100,0
¢ Te gustaria saber de que trata la carrera?
Porcentaje
Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
Validos Si 18 90,0 90,0 90,0
No 2 10,0 10,0 100,0
Total 20 100,0 100,0
¢Consideras importante e interesante estudiarla?
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado
\alidos Forma docentes escuelas 9 45,0 45,0 45,0
técnicas
Profesionalizar a técnicos 5 25,0 25,0 70,0
No es importante 6 30,0 30,0 100,0
Total 20 100,0 100,0
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¢Recomendaria la carrera a un amigo bachiller?

Porcentaje
Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
Validos Si 17 85,0 85,0 85,0
No 3 15,0 15,0 100,0
Total 20 100,0 100,0
¢SPor qué?
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado
Validos  no la recomendaria 3 15,0 15,0 15,0
Oportunidad de estudiar 13 65,0 65,0 80,0
para que estudie un amigo 4 20,0 20,0 100,0
Total 20 100,0 100,0
¢En que modalidad?
Porcentaje
Frecuencia Porcentaje | Porcentaje valido acumulado
Validos no la recomendaria 3 15,0 15,0 15,0}
Regular 17 85,0 85,0 100,01
Total 20 100,0 100,0
Educacion Comercial (Seminario de Graduacion UNAN-Managua).

44



	INTRODUCCIÓN

